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arquitectura

V/4 La

o debilidad arquitectura
de las empresas

Lo forfaleza o debilidad de una empresa se encuentra en
su gente. Asi se verifico en GIA Arquitectura durante 2007

— afio en que esta division enfrentd varios retos, bajo la
se s u Ste n ta direccion de Pablo Rivera.
los afios recientes fueron de reorientacién para esfa
e n s u importantedivisiondel grupo. Duranteestos, seestablecieron
nuevas relaciones con desarrolladores inmobiliarios y se
reforzd la experiencia en el secfor de vivienda. 2007
amanecié lento e indeciso para la divisién, con varios
proyectos detenidos por circunstancias ajenas a ellos: baja

en las ventas inmobiliarias, desaceleracién econdmica debido

a incertidumbre politica y problemas de frdmites.

A pesar de esto, GIA Arquitectura llevd a cabo varios

proyectos importantes, logrando un monto de facturacion

total de $6.5 millones de pesos en 2007

| Pablo Rivera, Director de GIA Arquitectura.
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SECTOR RESIDENCIAL

- Park Towers (42,000 m?). El proyecto més grande en el que la division
ha trabajado hasta ahora. GIA Arquitectura ingresd a esfe proyecto de 246
departamentos para Grupo Condak como desarrollador de planos, y termind
redisefiandolo por complefo, en equipo con Artigas Arquitectos.

— Terralta Metepec (19,000 m?), para GIA Residencial.

— Arquimedes 50 (7,000 m?), para Grupo Condak.

— Reforma 245 (13,770 m2).

- Caseta de ventas para Punta Norte pora GIA Residencial.

SECTOR AUTOMOTRIZ

— Manual de Imagen FAW (500 m?). Gracias a su solidez y experiencia
en este sector, GIA Arquitectura logré inicialmente la contratacion del manual de
imagen para esta nueva marca de automéviles que Grupo Salinas comercializa
en México — lo que ademds conllevé frabajo a mediano plazo para la division,
como las agencias que ya desarrollaron para esta marca.

- FAW Mexiquense (1,244 m?).

— FAW Coacalco (1,282 m?).

— FAW Aragoén (355 m?).

— FAW Cine Lago (418.7 m?).

— FAW San Vicente (943 m?).

— Pontiac GMC Guadalajara (3,200 m?).

— Pontiac GMC Ciudad Juéarez (1,610 m?).

— Pontiac GMC Campeche (1,447 m?).

— Pontiac GMC Culiacan (3,127 m?).

— Pontiac GMC Mazatlan (3,375 m?).

— Pontiac GMC Mochis (1,800 m?).

— Peugeot Xochimilco (3,700 m?).

SECTOR COMERCIAL

— IGS (proyectos conceptuales).

— 30 Concesionarias International Camiones.

— Albatros Puerto Vallarta (4,000 m?). De este proyecto se logrd la
contratacion en 2007, vy ya se estd trabajando en él.

— Centro Comercial Rivieras del Bravo (14,000 m?). Junto a GIA
Construccion, la division trabajo en la confratacién de este proyecto en Ciudad
Juérez, Chihuahua, que puede ser el primero de una serie de proyectos para la
cadena de tiendas SMart. Esta participacién es de suma imporfancia para GIA
Arquitectura, ya que representa la oportunidad de ampliar su gama de servicios

y podria ser su regreso al sector de los centros comerciales.

—
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A lo largo del afio, el equipo de GIA Arquitectura frabajé para 3 .- Incursionar en el sector vacacional, ya sea a través de proyectos

seguir confando con la confianza de sus clientes y convencer a residenciales tipo second home o en proyectos de hoteleria (en este

nuevos prospectos. La estrategia para 2008 consiste en: Oltimo caso, contemplando posibles asociaciones con firmas ya en
el sector).

1 - Reforzar su participacion en los sectores vivienda y automotriz,
en los cuales ya ha logrado posicionarse. “El resultado del trabajo de un equipo de 10 personas es mucho
mayor que el de 10 personas independientes. Para mi, los resultados

2 - Colocarse en el sector de los centros comerciales como una no se suman uno a uno, sino que se multiplican.”

opcién confiable de diserio.

— Pablo Rivera, Director de GIA Arquitectura.
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HE N ,
una forma de hacer
la diferencia es

proponiendo

a
nuestros clientes.”

| Armando Gallegos, Subdirector de GIA Ingenieria.

= GIA

ingenieria

%% quince

Ingenieria

Como parte del servicio infegral que GIA Construccion
ofrece a sus clienfes, a partir de este afio se conformé una
nueva drea dentro de la empresa: GIA Ingenieria.

El objetivo principal de ésta es fortalecer la competitividad de
la empresa y agregar valor a nuestros servicios, aportando
soluciones estructurales vy procedimientos  constructivos
eficientes para sus proyectos.

Esta division marca vy significa un motivo de diferenciacion
para GIA en el mercado, ofreciendo servicios asociados
a la construccion que brindan un apoyo infegral en la
edificacion de proyectos.

El equipo de GIA Ingenieria estd conformado por
profesionales que han trabajado en importantes proyectos
como la edificacion  de hoteles, hospifales vy ofras
construcciones entre las que sobresalen la participacién
en el estacionamiento del Aeropuerto Internacional de la
Ciudad de México vy el proyecto de expansion para el
sistema de transporte colectivo METRO.
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A partir de los proyectos en los que esta nueva division frabaijé en
2007 — los cuales generaron mas de $4.8 millones de pesos—, es
posible afirmar que GIA Ingenieria ha comenzado sus operaciones
con el pie derecho:

— Punta Norte. Edificio de 8 niveles para GIA Arquitectura,
que se complementa con ofro de 2 niveles de estacionamiento. Su
plan maestro contempla la construccion de 29 edificios similares.

- Parque del Claustro Cobre. Cinco edificios de
departamentos de seis niveles para GIA Construccion.

- Quinta Guadalupe. Casa habitacion de 2 niveles para
GIA Arquitectura.

— Metepec. Cosa habitacion de 2 niveles para GIA
Arquitectura.

— Real 8. 5 edificios para GIA Construccion, con un drea
construida fotal de 14,653 m2.

— Condak Park Towers. Edificio de vivienda de 16 niveles
para GIA Arquitectura, conformado por 2 torres y 4 niveles
subterrdneos, con un drea total de construccién de 31,660 m2.
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—Estadio Chivas de Guadalajara, para ICA. Con 125,000
m? de construccion, tiene capacidad para 45,500 espectadores,
mas 315 palcos privados y 222 lugares para personas con
capacidades diferentes.

Cracias a los resulfados que obtuvo esta division, tan sélo en
su primer afo de operacién, GIA Ingenieria ya cuenta con una
lista imporfante de proyectos para 2008, en los que ya se estd
frabajando para darles un valor agregado, haciendo su construccién
mas eficiente y eficaz.

terralta

== diecinueve

estadio chivas

"Durante las etapas de disefio y construccion de los proyectos,
normalmente se defectan oportunidades de mejora. Enfonces,
nuestra labor es ofrecer soluciones y/o alternativas con valor
agregado, sin sacrificar tiempos.”

— Armando Gallegos, Subdirector de GIA Ingenieria.
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“Hacer la
es un concepto simple
que pocos consiguen:
significa dar el

esfuerzo en lo
que se pretenda.”

| José Garay, Director de GIA Interiores.

= GIA

interiores

8 veintiuno

interiores

Pocas empresas han conseguido el orgullo de que su
nombre se vea asociado a las principales companias de
sus respectivos segmentos. GIA Interiores lo ha hecho suyo,

y en el proceso, se ha convertido en el lider de su sector.

Nuevamente en 200/, GIA Interiores se mantuvo en la
cima de la construccion de interiores en México. Con
una parficipacién arriba del 35% del mercado y mas de
$298.8 millones de pesos facturados, demostré ser el lider

indiscutible por un afio més.



2 veintidos

Estos son los 24 proyectos donde GIA Interiores llevd a cabo

trabajos durante 2007

— Grupo Idesa (5,000 m?).

— HSBC, pisos 2 y 3 (3,000 m?).

—Tiba (1,100m?).

— HSBC Call Center Il Tecnoparque (17,700 m?).

— HSBC Call Center lll Tecnoparque (16,000 m?). Gracias
a su buen desempenio, éste es el quinto proyecto que este banco

ha confiado a la division — sumando ya 86,000 m? construidos

para esfe cliente.

— Laboratorios Abbott (5,000 m?).

— Laboratorios Abbott Il (7,000 m?).
- Laboratorios Atellier (500 m?).

— Mabe Business Center Il (500 m?).

— AIG México (850 m?).
— Nextel Tecnoparque (12,000 m?). Proyecto ejecutado en

un tiempo récord de 10 semanas).
— LCA Capital (8300 m?).

— Cellmark Paper (400 m?).

- Young & Rubicam (5,000 m?).

— Corporativo Wal-Mart (13, 500 m?). Este proyecto — que
GIA Interiores frabajé junto a GIA Edificacion — demuestra como
una de las fortalezas de nuestra compariia es la colaboracion
armoniosa entre divisiones de diferente especializacion, para

agregar valor a nuestros servicios.

— JLT México (1,000 m?).

— Lexmark (1,000 m?).

— Grupo GIA, 2° piso (560 m?).

— Templo Mormon de la Ciudad de México (15,000 m?).

— Corporativo Nextel (16,500 m?).

— Marriott Lounge (5,000 m?). Esfe proyecio fue de vital
importancia para esta division, ya que la diversificacion hacia la
construcciéon de interiores hoteleros es parte de la nueva estrategia
de GIA Interiores.
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— IXE Banco Oficinas Mariano Escobedo (6,500 m?).
— Santander Call Center Querétaro (25,000 m?). Por su

disefio, trascendente proyecto que seré concluido en el 2008.

— FAW Neza (500 m?). En esfos proyectos para Grupo Salinas,
GIA Interiores colabord con GIA Arquitectura, ofra de las divisiones

del grupo.

santander

&8 veinticinco

2008 es un afio de grandes refos para GlA Interiores. Lla escasez
en la oferta de espacios corporativos, aunada a la creciente
competencia en el sector, avizoran tiempos complicados para esta
division. Es por ello que ahora, ésta debe acrecentar sus esfuerzos

para manfenerse como lider.

“Es el momento de que fodos en este equipo — desde el mas humilde
obrero hasta la direccién general — demos algo més y hagamos

”

la diferencia

— José Garay, Director de GIA Interiores.
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construccion

“Conceptualmente,
siempre ha

estado relacionado .
construccion

' - Durante 2007, GIA Construccién agregd valor a o
a c Ien o a compaiia, y asi confribuyé a ser parfe de la diferencia
para Grupo GIA.

A lo largo de los dltimos tres afos, bajo la direccion de

L [
d Ife re n c Ia es c o m O se Jorge lturbe, GIA Construccion ha crecido sus ventas mds
Y 4 de 300%, rebasando barreras que existian en este dificil
mercado. Asi mismo, ha mejorado la calificacion de
desempefio por parte de sus clienfes y ha aumentado su

a U n a eficiencia por costo fijo — convirtiéndose en una operacion
mas rentable.

Y/ 4 En 2007, el monto de facturacién fotal de las fres areas que

e m resa componen a esta division (GIA Construccion Vivienda, GIA

o Edificacién y GIA Construccién Industrial) fue de $542.9

millones de pesos.

con

Por ofro lado, la divisién estd creciendo a través de la
creacion de nuevas dreas de negocios:

| Jorge Iturbe, Director de GIA Construccion.
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— GIA Ingenieria, 4rea de negocio que prometfe ser un
importante valor agregado para GIA, la cual inicié su actividad
con un gran proyecto: el disefio del nuevo estadio de Las Chivas
en el Centro JVC en Guadalajara.

- GlA-Blaco Maquinaria, una operadora de maquinaria de
construccién, creada a partir de una alianza con Blaco.

—GIA-RAMCO Concreto, una alianza para producir y colocar
concrefo con RAMCO.

la idea de crear alianzas con empresas especializadas en
diferentes secfores es que éstas ademds tengan la oportunidad
de prestar sus servicios a terceros — como ya lo estan haciendo
—, manteniendo su independencia operativa. GIA Construccion
participard en su devenir, no sélo aportando capital, volumen
de trabajo y contrataciones, sino también mejorando  sus
procesos, agregando valor en sus operaciones y, por supuesto,
beneficiandose de las utilidades que se generen. Esta estrategia,
ademés de hacer mas competitiva ala division, con una capacidad
de respuesta fuerte v eficiente, también le permitird sequir siendo
Y
flexible sin crecer sus costos fijos.
|

— GIA Infraestructura, creada para beneficiamos de las
grandes oportunidades que conlleva el compromiso de inversién
del nuevo gobierno de México en este sector.

Hacia el interior, el equipo directivo de GIA Construccion modificd
su organizacion para responder a las necesidades y aspiraciones
futuras de la empresa. En 2007, se incorporé la Subdireccion
de Operaciones, para hacerse cargo del staff de la division y
fortalecer la calidad y capacidad de los servicios que las dreas
de apoyo prestan a los centros de produccion.

Se cred la Subdireccion de Gestién y Operacion de Proyectos de
Infraestructura, para parficipar en proyectos concesionados y de
prestacion de servicios.
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Asi mismo, GIA Construccion dio inicio a su Subdireccién
de Construccion Pesada. A través de la cual, la divisién estd
concursando para participar en obras de infraestructura (presas,
carreteras, etc.), ya sea como consfructores, concesionarios o
prestadores de ofros servicios.

El futuro promete grandes cosas a la industria de la construccion en
nuestro pais. Para ser parte de éste, la direccién de GIA Construccion
definié su estrategia a seguir: no adquirir compromisos que la
divisién no pueda afrontar y cumplir cabalmente; el crecimiento
Unicamente se buscard en condiciones de rentabilidad y estabilidad
financiera.

freinta y uno

"Por supuesto, estaremos dispuestos a asumir riesgos,”, agregd
Jorge lturbe durante la Junta Anual 2007, “pero siempre toméndolos
con sus consecuencias bien medidas.”

“Estamos resignados a que nunca estaremos fotalmente conformes
con lo que hacemos, y siempre pendientes de las nuevas

oportunidades de cambio y mejora.”

— Jorge lturbe, Director de GIA Construccion.



un dia
buenos
un ano
mejores
muchos anos
muy buenos

toda la vida
imprescindibles

consfruccion

vivienda



freinta y cuatro

Estos logros fueron en gran parte gracias al exiraordinario
profesionalismo del equipo de GIA Construccién Vivienda:

- Quinta Guadalupe (3,800 m?), en Cuemnavaca, Morelos.
- Cananea (3,000 m?), en Cuernavaca, Morelos.

— Zaphira (3,563 m?), en Playa del Carmen, Quintana Roo.

—Real 8 (14,653 m?), actualmente en construcciéon

en Tlalnepantla, Estado de México.

- Puente de Alvarado (11,000 m?), en la Ciudad de

México.
— Alabama (12,000 m?), en lo Ciudad de México.

— Cobre (23,300 m?). El éxito de este proyecto defoné para GIA
Construccion Vivienda la contrataciéon de un nuevo proyecto:

Veneros, uno de los més grandes en la historia de sus operaciones.

— Veneros (42,000 m?), en Punta Mita, Nayarit.
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Aunque 2007 fue un afio de buenos resultados vy logros
importantes, el equipo de GIA Construccion Vivienda esta
consciente de que, para figurar en este competido mercado,
hace falta continuar con el nivel de esfuerzo, disciplina y

entrega de su trabajo hasta ahora.

freinta vy siefe

—oi-r ‘"JJ‘

—
ﬁ ]Imhh.l'.f

‘No prefendemos afirmar que jamés tropezaremos, pero ftenemos las
herramientas bien afiladas para afrontar los embates y refos que se nos
presenten. Pienso que si algo demostré 200/ es que GIA Vivienda estd

rn

formada por ‘hombres que luchan toda la vida".

— Alfonso Guerrero, Subdirector de GIA Construccion Vivienda.



GIA2007 [ ] ] GI A % treinta y nueve
[ | ]

construccion

“’Si no nos
Y 4 9 o 4o ® ¢
limites, edificacion
veremos que CGSI no Con su frabajo de este ario, el drea de GIA Edificacion, bajo

el liderazgo de su Subdirector Carlos Enriquez, demostrd

L 4
eXI ste n o sta c u os ser un equipo que se ha consolidado por completo, listo
para proyectos de mayor escala.

”
.

Ademds de haber alcanzado un monto de facturacién fofal
de $188.9 millones de pesos, GIA Edificacién también
concluyd uno de los proyectos mas importantes para el
grupo este ario: el Corporativo WalMart, en la Ciudad de

México.

| Carlos Enriquez, Subdirector de GIA Edificacion.
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Con 66,000 m? de construccion y una inversion de $300 millones
de pesos, el Corporativo WalMart significd importantes retos 'y
avances, no sélo para esta drea, sino para el prestigio de toda

la compania.

También durante 2007, GIA Edificacion frabajé en los siguientes

proyectos:

— Anexo Torre Mayor (11,000 m? para nuestro cliente

Reichmann International.

— Estacionamiento Wal-Mart Toreo (35,000 m?).
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cuarenta y tres
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Durante 2008, GIA Edificacién espera contratar nuevos proyectos

"Para hacer la diferencia, se necesitan ganas de frascender,
que hagan valer la experiencia adquirida en la construccion de sus

de lograr algo en cualquier émbito de la vida aunque parezca
proyectos desarrollados hasta ahora.

insignificante; de conseguir algo que muchas personas hayan
pensado como imposible o de aceptar refos ambiciosos que

requieran enfocar todos nuestros sentidos.”

— Carlos Enriquez, Subdirector de GIA Edificacion.



todos

podemos la
diferencia
cualidades
personas

ser hacer
dispuesto
esfuerzo
superacion
expectativas

cuarenta y cinco

consftruccion

industrial
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Durante 2007, GIA Construccion Industrial también llevéd a cabo
los siguientes proyectos:

- 12 salas de cine de la cadena Cinépolis (4,266 m?),
proyecto otorgado también por Mexico Refail Properties, a raiz
del éxito obtenido en el Centro Comercial Plaza Gran Patio. Su
fiempo de ejecucion fue de 3 meses y medio.

— Supercenter El Cortijo (11,200 m?), para WalMart de
México. Este proyecto también fue fruto de los resultados en el
Centro Comercial Plaza Gran Patio y requirid un periodo de
ejecucion de 4 meses y medio.

— Acondicionamiento Famsa Gran Patio (2,330 m?), en
Ciudad Juarez, Chihuahua. Requiridé 5 semanas para su ejecucion.
la sucursal fue inaugurada el 15 de noviembre de 2007 .

— Famsa Plaza Comercial Fuentes Mares (2,650 m?),
el segundo proyecto para esta importante cadena de tiendas. En
construccién, en la ciudad de Chihuahua.

— Ampliacion Suburbia en Durango.

Desde un inicio, el principal objetivo establecido por GIA para
estos proyectos, dada su naturaleza comercial, fue el cumplimiento
con las fechas de entrega establecidas. Para conseguirlo en fan
solo ocho meses, bajo condiciones climafolégicas adversas v la
complejidad propia de una ciudad fronteriza, se requiri® mantener
una plantilla laboral que alcanzé hasta 850 trabajadores por
semana.

y 4

LI
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las acciones y estrategias que hicieron la diferencia para concluir
estos proyectos en el norte de México de acuerdo a las expectativas
del cliente fueron una fuerte capacidad de respuesta, la presencia
de GIA con condiciones de local, una compleja logistica de
fabricacion, y el uso de talleres en Monterrey, Chihuahua vy Juérez
para el montaje y traslado de la estructura metdlica y las cubiertas
de cada proyecto.

Para 2008, GIA Industrial continuard con sus estrategias bien
definidas de posicionamiento en el sector comercial, buscard més
oportunidades en el norte de la Republica y continuard su

cuarenta Yy nueve

integracién vertical mediante la ejecucién directa de varias partidas,
a fravés de la creacion de alianzas estratégicas para producir y
montar estructuras metélicas y cubiertas de forma mas eficiente que
sus competidores.

“El 2007 fue para la division de GIA Construccién Industrial, un
ario caracterizado bdsicamente por la oportunidad de participar
en nuevos tipos de proyectos y retos.”

— Enrique Medina, Subdirector de GIA Construccion Industrial.
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“Para mi, el concepto
de hacer
se compone de una
serie de
con los que nos
identificamos,

y decidimos vivir
dia a dia.”

| Pablo Puig, Subdirector de GIA Infraestructura.

&= cincuenta y uno

Infraestructura

infraestructura

Esta nueva division de Grupo GIA, bajo el liderazgo de
Pablo Puig, se fundé para la promocién, infegracion,
desarrollo y operacion de proyectos de inversién dentro
de los secfores de infraestructura bdasica y social, como
carreteras, puenfes, p|onTos de tratamiento de agua, centros
logisticos y de infraestructura social, como hospitales o

centros educativos.

Como ya se expuso antes, la creacion de esta nueva division
responde a una oportunidad Unica de mercado derivada
del rezago histérico que hay en este sector en nuestro pas,

y de las condiciones favorables que en él se presentan.
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En 2007, GIA Infraestructura arrancéd el andlisis e investigacion
del mercado y concluyé con la identificacién de varias iniciafivas
de proyecto, cuyas inversiones superan los $350 millones de

délares.

GIA Infraestructura representa para Grupo GIA lao apuesta de
crecer de una manera diferente; distinguirse de ofras empresas
constructoras y ofros competidores para incursionar en el sector
de infraestructura como una plataforma de crecimiento a largo

plazo.

puentes

4
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hospitales carreteras

Para 2008, esta nueva division tiene el objefivo de contratar "Podemos considerar a éste como un ejemplo importantisimo de
proyectos que involucren esquemas de concesiones /o proyectos cémo Grupo GIA estd haciendo la diferencia; con la conviccién
de prestacion de servicios (PPS), los cuales les permitiré establecer de hacer de este proyecto de crecimiento una realidad tangible.”

un "backlog” de negocios.

— Pablo Puig, Subdirector de GIA Infraestructura.
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desarrollo

Para hacer

, desarrollo
primero hace

El mercado del desarrollo inmobiliario en México ha
experimentado cambios importantes durante los Gltimos 5

afos, que han obligado a las empresas desarrolladoras

falta de una a afrontar un escenario ineludible: evolucionar ©
desaparecer.
manerad o

GIA, en una decision consciente, optd no sélo por la
evolucién, sino por la renovacion de su plataforma de
desarrollo con el objetivo de emerger en este nuevo contexto
como uno de los principales jugadores del mercado. Esta
decision ha significado para GIA Desarrollo vivir un proceso
de consolidacion que ha reconformado su mision, vision y
estrategia a seguir para alcanzar los ambiciosos objetivos

planteados para los afios venideros.

| Marciano Sanchezbreton, Director de GIA Desarrollo.
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De este forma, en 2007, GIA Desarrollo, bajo la direccién de
Marciano Sanchezbretén, se enfrentéd ala duratarea de reinventarse
como empresa, retomando las sélidas bases que hicieron de la
division lo que hoy es, y complementando sus acciones con la
capacidad y conocimiento tanto de los experimentados veteranos
en el equipo, como de los nuevos integrantes que han fraido

renovados brios a la operacion.

Ademds de estos cambios internos, la division también consiguio
avanzar en la colocacién de sus productos en el mercado del
desarrollo inmobiliario en México, vendiendo contratos por $95.3

millones de pesos.

Parte importante del inventario de GIA Desarrollo habia estado
sujefo a la aprobacién definitiva y la liberacion de las licencias
de sus desarrollos en Metepec y Punta Norte. Gracios a la
labor del equipo directivo de ambos proyectos, estas licencias
fueron obtenidas. Ahora, es posible iniciar la venta de ambos

desarrollos.

En el drea de Nuevos Proyectos, se colabord para colocar 3
propuestas de compra para nuevos desarrollos en el DF, ahora
en proceso de aceptacion, mds una propuesta para el area de

Second Home.

Al interior de la division, se inicié el proceso de migraciéon de todos
los proyectos al sistema ERP (Enkontrol), el cual permite contar
con registros confiables, control presupuestal, y, principalmente,
informacién veraz y oportuna para hacer més eficientes los tiempos

de respuesta en la toma de decisiones.

De igual forma, se modificaron e implementaron politicas y
procedimientos de confrol administrativo y contable que, junfo
con un programa continuo de planeacion financiera, ha permitido
a GIA Desarrollo adelantarse a los requerimientos de recursos e

informacion para un mejor manejo de su tesoreria.
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angelopolis la reserva

El reto de esfa division para 2008 es grande y ambicioso: seguir "Aunque sabemos que fodavia queda mucho por andar, hoy

creciendo con nuevos proyectos y continuar con las ventas de los estamos seguros de confar con individuos comprometidos en cada

proyecfos exisfentes. una de sus dreas, sin duda de que el equipo que hemos conformado

es el adecuado para afrontar nuestro reto por delante.”

"Nosotros, como GIA Desarrollo y de manera individual,
agradecemos la confianza que han depositado en nosotros los — Marciano Sanchezbretén, Director de GIA Desarrollo.
accionistas, los inversionistas y nuestros companeros de GIA
expresd Marciano Sanchezbretéon, durante la Junta Anual 2007
"Mientras tanto, seguiremos trabajando con disciplina e integridad

para alcanzar los resultados frazados”.
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ventas grupo
GIA 2007

0.69% 0.39%
10%

31%

23%

Arquitectura
Ingenieria
B Interiores
Vivienda
Edificacién
14% Construccién Industrial
20% ¥ Desarrollo

No. de Empleados

Grupo GIA

VENTAS

Grupo GIA

M2

Grupo GIA

287,241

2004

649,945

192,902

861,905

285,300

&a sesenta y cinco

955,698

Cifra en miles de pesos

263,752
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